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HANDLER IM NORDEN GESUCHT

Softengine baut Channel aus

EXPANSION. Um seine Kunden flichendeckend mit ERP-
Software beliefern zu kinnen, ist Softengine auf der Suche
nach neuen Hindlern, bevorzugt im Norden der Republik.

ur CeBIT steht ein Genera-
Z tionswechsel bei Softengine

an. Der ERP-Anbieter wird
in Hannover, wo das Unternehmen
gemeinsam mit zwanzig deut-
schen Parmern ausstellen wird,
sein Produkt Biiroware in zwel
neuen Versionen vorstellen. Neben
dier klassischen Software befinden
sich dann auch eine Basic- und
etne Medium-Variante im Portfolio
der Hauensteiner.

Die Standardlgsung Acquit und
die dazugehiirenden Partnern solle
damit aber keinesfalls auf dem
Abstellgleis landen, wie Vertriehs-
leiter Helmut Dietz gegeniiber
IT-BUSINESS NEWS versicherte.
Mit den neuen Produkten will
Softengine vielmehr eine andere
Klientel ansprechen, die kein Stan-

dardiool, sendern eine anpassbare
Liisung benbiigt. Fiir deren Ver-
trieb sollen neben den Biiroware-
Parinern auch die bisherigen Ac-
fuit-Pariner gewonnen werden.

Um die nitige Qualitit zu ge-
wilhrleisten ist aber, im Gegensatz
#um Acquit-Vertrieb, auch fiir die
Kleineren Biiroware-Versionen sine
Authorisierung nitig, Diese erfolgt
nach erfolgreicher Teilnahme an
regelméifigen Designer-Seminaren
zum Bau individueller Module. Im
Gegenzug unterstiitzt Softengine
seine Parmer bei der Kunden-
akquise und senkt die Preise fiir
technische und vertriebliche Schu-
lungen.

Fusitzlich zu seinen 160 Part-
nern will Helmut Dietz bis zum
niichsten Jahr 40 weitere gewin-
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nen, Diese sollten bestenfalls aus
dem Norden Deutschlands kom-
mien, wo auf Softengines Vertriebs-
landkarte noch einige weilie
Flichen zu finden sind. Seinen
Kunden aus dem Mittelstand will
der Hersteller so eine miglichst
regionale Betreuung bieten.  w pi



