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Neues Produkt- und Partnerprogramm

Softengine: Konkurrenz im eigenen Haus

Mit der etablierte Standardlé-
sung »Acquits und der design-
fihigen Neulésung »Biiroware
Medium«a macht sich der ERP-
Anbieter Konkurrenz im eige-
nen Haus, Um Arger im Channel
zu verhindern, kénnen sich
Acquit-Partner kostenlos fir
die neue Version zertifizieren,

astrid poelchen@crnde

In Zukunft bietet Softengine
seine ERP-Lésung Biirowaree in
drei Stufen als »Basice, sMediums
und «Premiume an. sWir spre-
chen mit unserer Biroware den
gehobenen Mittelstand an und
wollen mit dem Basic- und Medi-
um-Angebot den kleineren Mit-
telstand adressierens; erklirt Hel-
mut Dietz, Vertriebsleiter bei
Softengine.

Aufprund  dieser Entschei-
dung bekommt sAcquite Konkur-
renz durch =Bliroware Mediumas.
Beide Produkte unterscheiden
sich
Funktionsumfang - im Gegen-
satz zum Standardprodukt sAc-
quite ldsst sich die Bliroware sMe-
diuvme allerdings an Kundenwiin-
sche anpassen.

weder im Preis noch im

Helmut Dietz
Vertriebsleiter bei Softengine

Um eventuellen Problemen
im Channel vorzubeugen, bietet
Softengine den 50 Acquit-Fartner
die Miglichkeit, sich kostenlos
fiir sBiiroware Mediums Zu zerti-
fizieren. Die notwendigen Schu-
lungen filr das Design Tool zah-
len Fachhéndler selbst. sWir er-
warten keine grofe Aufregung
seitens unserer Reseller. Bercits
jerzt verkaufen die meisten der
115 Biiroware-Partner auch Ac
guit und trotzdem kommt 5 zu
keinen internen Konkurrenz-
kiimpfene, erbiutert Dietz ge
geniiber CRN. Schlieflich achre
Softengine darauf, nicht zu viele
Partner an einem Ort zu positio-
nieren. In dieser Woche versen-

det Softengine einen Newsletter
an seine Hindler, um sie iber die
Meuerungen zu informieren.

Darin garantiert der Hersteller
auch, dass Acquit zuniichst nicht
eingestellt wird.r
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